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“"Cada cliente, una
historia; cada
venta, un sueno
cumplido.”

INFORMACION
GENERAL

En un mercado en constante crecimien-
to, la profesionalizacion no es una
opcion, sino el camino hacia la confian-
za y la excelencia.

El sector inmobiliario en Ecuador ha experi-
mentado un crecimiento en los Gltimos anos,
impulsado por el aumento de la demanda
de propiedades residenciales y comerciales.
Sin embargo, la profesionalizacion de los
corredores de bienes raices es esencial para
garantizar la transparencia y la legalidad en
las transacciones del sector. ACBIR Bolivar
ha sido una de las instituciones lideres en
Ecuador en ofrecer certificaciones oficiales
para corredores de bienes raices, aseguran-
do el cumplimiento de los estGndares de
calidad y ética profesional en el sector.
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Formar a futuros corredores de bienes raices en
Ecuador, brinddndoles las competencias y la licencia
oficial por ACBIR Bolivar para ejercer de manera pro-
fesional y legal, brindando herramientas actuales en
el ambito comercial, administrativo, legal y técnico,
que requiere el corredor profesional para gestionar
la actividad de corretaje de bienes raices en forma
efectiva y eficiente.

PERFIL DEL
ESTUDIANTE

El diplomado de Gerencia Inmobiliaria estd
dirigido a agentes inmobiliarios de bienes
raices, agentes comerciales, publico en
general con interés inmobiliario, constructo-
res y promotores inmobiliarios. Asi también
persondas que requieren formalizar y for-
talecer su actividad econdémica de corretaje
de bienes raices y constructores que requie-
ren desarrollar competencias de gestion in-
mobiliaria.

www.acbirbolivar.com



METODOLOGIA

El programa se desarrollard con modalidad online con profesor en vivo, con
una metodologia de ensefanza PBL, interactiva, dinGmica y basada en estudio
de casos, con duracion total de 3 meses.

DETALLES DEL
DIPLOMADO

5 de marzo del 2025

HORARIOS: lunes a jueves de 18h00 a 21h00
DURACION: 240 horas académicas
MODALIDAD: 100% online con profesor en vivo
INVERSION: 1650 USD (piferido hasta 12 meses sin intereses)

APROBADOEL )
DIPLOMADO RECIBIRAS

- Licencia Profesional de Corredor de Bienes Raices emitida por ACBIR Bolivar.

« Credencial de Licencia Profesional.

« Certificado de asistencia y aprobacion del diplomado de Gerencia Inmobiliaria.
- Pin ACBIR Bolivar.
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RHONAL A. ANDRADE CABEZAS

Docente - Derecho inmobiliario

Con mas de una década de experiencia en el Gmbito juridico, se posicio-
na como un referente en derecho inmobiliario, civil y corporativo. Aboga-
do especializado en Derechos Humanos, con estudios avanzados en la
Universidad Andina Simon Bolivar, combina su sélida formacién con una
destacada trayectoria docente y profesional. Ha impartido catedra en
instituciones como la Asociacion de Corredores de Bienes Raices de Boli-
var, donde ha capacitado a futuros corredores inmobiliarios en dreas
clave como derecho civil, corporativo y notarial. Su experiencia incluye
roles de liderazgo juridico, asesoria estratégica y elaboracién de norma-
tivas en prestigiosas instituciones publicas y privadas, o que respalda su
enfoque integral y practico en la formacion de nuevos profesionales.

DIEGO FRANCISCO CEVALLOS VARELA

Docente - Avallos inmobiliarios

Lider destacado en el Gmbito de la valoracién técnica, aporta mas de 15
anos de experiencia como Ingeniero Mecdnico y Perito Avaluador. Con
una soélida formacion académica que incluye un Mdaster en Valoracion
por la Universitat Politéecnica de Valéncia, Espafia, y certificaciones inter-
nacionales como la ISO/IEC 17024 en valoraciéon de magquinaria y equi-
pos, se ha consolidado como una autoridad en la evaluacion de activos
industriales, inmobiliarios y empresariales. Su trayectoria profesional in-
cluye la realizacion de mas de 14,500 avallos para instituciones finan-
cieras de prestigio como Banco del Pacifico, Banco del Pichincha y Citi
Bank, reflejando su precision técnica y visidon estratégica.
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HELENA ISABEL CACERES MONTALVO

Docente - Gestion de ventas inmobiliarias

Con mas de 20 afnos de experiencia en el sector inmobiliario, Isabel
Cdaceres Montalvo es una destacada Ingeniera Bursatil con certifica-
ciones internacionales como Certified Residential Specialist (CRS) y des-
ignacion REALTOR. Su formacion incluye estudios en Gerencia Inmobiliar-
ia por la Pontificia Universidad Catdlica del Ecuador y una sdlida trayec-
toria en asesoria y consultoria inmobiliaria. A lo largo de su carrera, ha
liderado empresas del sector, diseflado estrategias comerciales y ges-
tionado con éxito transacciones inmobiliarias de alta complejidad. Su
capacidad para combinar andlisis de mercado, técnicas de negociacion
y planes de marketing innovadores garantiza un enfoque integral y efec-
tivo en sus proyectos.

FERNANDO XAVIER ROSAS SALAS

Docente - Marketing inmobiliario y digital

Profesional con mas de 25 afos de experiencia en gestion comercial,
marketing estratégico y docencia universitaria. Ingeniero Comercial y
Magister en Ciencias Econdmicas y Administrativas, ha complementado
su formacién con un Master en Direccion Comercial y Marketing por la
Universidad Autdbnoma de Barcelona y actualmente estd finalizando su
doctorado en la Universidad Nacional de Rosario, Argentina. Su trayecto-
ria incluye certificaciones de instituciones de prestigio como Columbia
Business School, donde se especializd en marketing digital y analitica
avanzada.
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PABLO ALBERTO HERNANDEZ TINOCO

Docente - Estrategias de negociacién

Reconocido especialista en negociacion estratégica, resolucion de con-
flictos y liderazgo académico, con mdas de 15 anos de experiencia en do-
cencia universitaria. Ingeniero Comercial y poseedor de tres maestrias
internacionales, su formacion incluye un riguroso entrenamiento en la
prestigiosa Harvard University, donde participd en el programa Teaching
Negotiation in the Organization. Esta experiencia le permitid dominar
metodologias avanzadas de negociacion y ensefianza, consolidandose
como un referente en estrategias aplicadas a contextos organizaciona-
les y comerciales.

A lo largo de su carrera, Pablo ha impartido catedra en instituciones de
renombre como la PUCE, UTE y la Universidad Internacional del Ecuador,

integrando su conocimiento tedrico con casos prdacticos de alto impac-
to.

ESQUEMA
DE CONTENIDOS

MODULO | MODULO II MODULO Il

Introduccién Derecho Avallos
al corretaje inmobiliario inmobiliarios

MODULO IV MODULO V MODULO VI

Gestion de ventas Marketing Estrategias de
inmobiliarias inmobiliario negociacion

www.acbirbolivar.com



Introduccion al corretaje )

« Ley de corredores de Bienes Raices y su reglamento.
« Codigo de ética, tabla de honorarios profesionales.
« Herramientas necesarias para el curso.

Derecho inmobiliario )

« Introduccioén al derecho inmobiliario

» Propiedad y posesion

- Contratos inmobiliarios

« Propiedad horizontal

» Régimen juridico del suelo

» Permisos y licencias

« Registro de la propiedad

« Hipoteca y garantias inmobiliarias

» Conflictos inmobiliarios tributaciéon inmobiliaria
* Proyecto Final

Avaldos inmobiliarios )

« Conceptos generales, econdmicos y normas aplicadas a la
valoracién |

» Normas aplicadas a la valoracién I, Valor de un inmueble,

- Elementos que intervienen en la valoracion

- Enfoques de valoracion

-Enfoques de mercado

-Métodos por correccion

-Nuevos métodos de valoraciéon

-Valoracién de terrenos

-Métodos estadisticos |

www.acbirbolivar.com



» Métodos estadisticos Il
- Enfoques del costo
« Enfoques de la renta

Gestion de ventas inmobiliarias )

« Planificacion diaria

- La agenda del CBR

- Proceso de mentalidad estratégica

« Conceptos bdasicos

 Proceso de venta

« Conociendo a nuestro cliente

- Deteccidon de necesidades

- Sistema de preguntas

- Objetivos

 Puntos de dolor

« Comportamiento de compra

« Tipos

* Tipos y Manejo de objeciones

- Captacion, Preparacion, Comercializacion, Negociacion
- Cierre de ventas y Postventa/ Seguimiento
- Retroalimentacioén

« Examen Final

Marketing digital inmobiliario )

- Conceptos bdsicos del marketing inmobiliario digital.

« Transformacién del sector mediante herramientas de IA.

- Actividad grupal: Identificar oportunidades de |IA en el marketing
inmobiliario.

« Concepto y utilidad del buyer persona en campanas digitales.

- Herramientas para creacion avanzada de buyer personas con IA
(e.g, Make.com).

- Taller grupal: Creacidon de buyer personas para diferentes seg-
mentos de mercado.

« Elementos clave de un sitio web inmobiliario efectivo.

www.acbirbolivar.com



« Uso de herramientas IA para optimizacion (Google Analytics,
Mapas del sitio).

« Actividad individual: Disefar un esquema bdsico de sitio web
con recomendaciones IA.

« Introduccioén a SEO y SEM en el sector inmobiliario.

» Herramientas como Google Trends y planificadores de pal-
abras clave impulsados por IA.

« Actividad grupal: Andlisis de palabras clave para posicionar
un inmueble.

- Creacion automatizada de blogs y publicaciones con IA.

« COmo disenar contenido para cada etapa del recorrido del
comprador.

« Actividad individual: Redactar un articulo optimizado para SEO
con herramientas IA.

- Estrategias avanzadas de segmentacion con IA.

« Configuracion y andlisis de campanas en Facebook e Insta-
gram.

« Taller grupal: Crear y simular una campana publicitaria inmo-
biliaria.

« Conceptos bdsicos de video marketing: guiones y edicidon con
lA.

» Blogs inmobiliarios: como captar clientes mediante redaccion
persuasiva.

« Actividad individual: Crear un guién y esquema de blog utili-
zando prompts de IA.

« Segmentacion y personalizacion avanzada en email market-
ing.

« Ejercicio prdctico: Disefar una campafa de email marketing.
« Actividad grupal: Evaluar campanas de email marketing exis-
tentes.

« Componentes de un plan de marketing digital.

« Uso de |IA para automatizar y analizar estrategias.
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Estrategias de negociacion )

» Desarrollo de una mentalidad negociadora.

« Factores influyentes en una negociacion.

« ¢Cudles son los puntos que se deben negociar?

» Objetivos a alcanzar en una negociacion

+ Relacion de poder en una negociacion.

- Cambiar el equilibrio de una negociacion.

« Tacticas de manipulacion en una negociacion.

« Elementos para argumentar y defender posturas.

- Estrategias para cerrar los acuerdos.

- Estrategias para superar las objeciones al acuerdo.

METODOS DE
PAGO

VALOR DEL DIPLOMADO: 1650 USD

Difiere con tarjeta de crédito hasta 12 meses sin intereses con las siguientes
tarjetas:

PRONTO PAGO: 1470 USD

(Efectivo, depésito o transferencia)

visa @ visA @,

(D) RinesClub DISCOVER  AMERICAN

EXPRESS
Banco
BANCO (@ i

Datos de cuenta para depdsitos o transferencias:

Destinatario: Forum Ecuador
RUC: 1792122201001
Banco: Pichincha corriente # 3386334304
Email: operaciones1@forumecuador.com
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iVive tu suefo de ser corredor inmobiliario!
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